
リーシング業務の一元管理
POINT - 01 - POINT - 02 - POINT - 03 -

特徴/機能

こんなお困りごとはありませんか？

複数のツールでの
情報管理が複雑化している

区画パターンを作成
情報の比較検討が簡単！

データをまとめて取り扱えるので情報が
整理され、チームでも管理しやすくなりま
す。

電話やメールでの
やり取りが面倒

スピーディーにアプローチ
交渉を円滑化！

テナントが応募した情報が即時反映さ
れ、希望条件と合致すればシステム上で
簡単に誘致できます。

業務ごとに使用する
ツールが異なり煩わしい

交渉履歴や出店までの
スケジュール作成も一元管理！
業務ツールを一元化することで煩雑な作
業が格段に効率アップ！

見やすい交渉履歴
出店スケジュールの自動作成

スマホでもPCでも直感的な操作性理想のテナントを簡単検索
魅力的なテナントから問い合わせ

テナントとデベロッパーをつなぐ
革新的なリーシングツール

探せる・見つけてもらえる

SCENE - 01 - SCENE - 02 -

シンプル・迷わない

リーシング先の候補を探す時 リーシング業務を行う時 収入予測の比較をする時

パッケージ製品ご利用開始までの流れ

:インターネットに接続されていること（WiFiなど、通信環境が整っていること）/スマートフォン（iOSのバージョン/androidのバージョン）/ブラウザ（Safari/Chrome）利用条件

スタート！

ご契約 各種設定
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�週間

導入テスト

4
�週間
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利用方法の
説明会

�週間

導入

6
ゴール！

仕様調整
（導入時期）

�週間
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SCENE SCENE - 03 -SCENE
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reMall は、区画管理や作成も安易に
行える。また、出店時のスケジュール
管理もでき魅力的です。導入時にも
カスタマイズして導入することができ
非常に自由度の高いシステムです。

東急不動産SCマネージメント

確認頂いた企業様の声
最短導入
�ヵ月


